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Wprowadzenie do form finansowania dziatalnosci

O Grupie SATUS i Sieci Inwestoréw Prywatnych
a. Struktura i narzedzia inwestowania
* Fundusze w ramach Grupy
» Sie¢ Inwestorow Prywatnych SATUS
* Akceleratory technologii
Jakich projektow poszukujemy
Jak inwestuje inwestor finansowy
Jak przebiega proces inwestycyjny
Co nas wyrdznia

Pono

. Wady i zalety zewnetrznego finansowania firmy

Jak sie przygotowaé¢ do rozméw z inwestorem i do procesu
inwestycyjnego

. Najczestsze biedy popetniane przez projektodawcow poszukujacych

inwestora

. Case study

a. Projekt internetowy - skazany na sukces czy porazke?

b. Portale spotecznosciowe - zrodio wielkich milionéw czy nedznych
groszy?

c. Innowacja produktowa na nasyconym rynku




FORMY FINANSOWANIA o
DZIALALNOSCI GOSPODARCZE]

* Wiasne oszczednosci
* Pozyczka rodzinna

« Pozyczka lub kredyt bankowy
« Dotacja unijna

+ Srodki od inwestora finansowego / branzowego / prywatnego
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FUNDUSZE W RAMACH GRUPY b
KAPITALOWE)

1. I Fundusz Zalazkowy
Utworzony w I1.2007r., portfel inwestycyjny zamkniety XI.2008r.
Kapitat: 20 min PLN (ze wsparciem $rodkéw unijnych),
Dedykowany inwestycjom w innowacyjne start-upy,
Zainwestowano 18,5 min PLN w 9 spdtek, m.in.:

Bloober Team Sp. z 0. o.- developer produkcji gier video na konsole nowej generacji

Encja.com Sp. z 0. 0.- rozwigzania ellbiznesu dla rozwijajacych sie firm i instytucji
wprowadzajacych nowoczesne kanaty komunikacji.

Binary Helix Sp. z 0. 0. - rozwdj nowoczesnych technologii informatycznych oraz
odnawialnych zrédet energii

Han Bright Sp. z 0. 0. - serwis internetowy ciufcia.pl z rozwijajacymi zabawami dla
dzieci pomiedzy drugim i széstym rokiem zycia.

2. Fundusz Venture Capital SATUS oraz Fundusze branzowe
Planowane uruchomienie: I kwartat 2010r.
Kapitat: 30-50 min PLN
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SIEC ANIOLOW BIZNESU |

1. Powotana w 2006r., aktualnie zrzesza ponad 20 inwestoréw
(indywidualnych i instytucjonalnych), ktérzy indywidualnie lub wspdlne
ze spditkg z grupy SATUS inwestujg w innowacyjne projekty
inwestycyjne przygotowane przez SATUS

2. Poszukuje dla zrzeszonych inwestoréw ciekawych projektow
inwestycyjnych, o wysokiej stopie zwrotu, poszukujacych kapitatu w
wysokosci od 200 do 700 tys. PLN. Od poczatku roku doszto do 1
transakcji z inwestorem z Sieci (0,8 min PLN).

3. Sie¢ liczy kilkunastu pracownikéw, pomaga w przygotowaniu
biznesplanéw dla pomystow, organizuje dla inwestoréw oraz
projektodawcow bezptatne szkolenia z zakresu zewnetrznego
finansowania mitingi, mitingi oraz fora inwestycyjne, na ktoérych
prezentowane sa projekty

4. Rozwdj Sieci w latach 2009-2013 mozliwy jest dzieki wsparciu ze
$rodkow PARP (Dz. 3.3.1 POIG)




AKCELERATORY TECHNOLOGII

1. Poszukujg innowacyjnych projektéw inwestycyjnych, m.in. tych
bazujacych na wynikach prac naukowo-badawczych, na bardzo
wczesnym etapie rozwoju, o kapitatochtonnych pracach
przygotowawczych

2. Majg mozliwos¢ sfinansowania najpierw koniecznych prac
przygotowawczych, a nastepnie dofinansowac spotke (powotanag na
bazie pomystu / projektu) kwotg ok. 800 tys. PLN

3. 5 akceleratoréw powotanych w najwiekszych osrodkach w Polsce, z
najaktywniejszymi instytucjami otoczenia biznes (parkami naukowo-
technologicznymi, inkubatorami itd.)

4. Kapitat aktualny na wdrozenia rynkowe i transakcje kapitatowe - 16
min PLN, docelowo nawet: 90 min PLN

P
JAKICH PROJEKTOW SATUS
POSZUKUJEMY

« O wysokim potencjale rynkowym i technologicznym,

* Brak preferencji branzowych (preferencje tylko w funduszach
branzowych)

* Wysoka stopa zwrotu — powyzej 30% rocznie

« Na wczesnym etapie rozwoju (start-up i seed), projekty od oséb
fizycznych, ale tez projekty celowe istniejgcych spotek

+ (prawie) gotowe do wdrozenia

+ Z zaangazowanym i zmotywowanym pomystodawca
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JAK INWESTUIJE INWESTOR b
FINANSOWY

Od kilkuset tys. do 3 mIn PLN, okres inwestycji 3-7 lat
Zaangazowanie - od 30% do 70%

Sposoéb wyjscia — uzgadniany z projektodawca, preferowany przez
rynek regulowany,

Inwestor bierny (co do zasady, mozliwe wsparcie projektodawcy w
zarzadzaniu spoétka)

Wykorzystujac mechanizmy motywujace zarzad spotki (opcje)

P
JAK PRZEBIEGA PROCES b
INWESTYCYINY

Podpisanie umowy o zachowaniu poufnosci (na zyczenie projektodawcy)
Przestanie projektu do Funduszu

Analiza wstepna projektu (do 2 tygodni od wptyniecia) + decyzja T/N
Prace przygotowawcze - (wspdlne) przygotowanie biznes planu,
wstepne audyty techniczne biznesowe projektu (min. 2 tygodnie)
Oferta inwestycyjna ze strony Funduszu (term sheet) + decyzja T/N
Opracowanie zatozen do umowy inwestycyjnej, uzgadnianie szczegoétow
inwestycji, zatozenie spotki kapitatowej (min. 3 tygodni)

Podpisanie umowy inwestycyjnej wraz z warunkami zawieszajacymi
Wypetnienie warunkéw zawieszajacych (ok. 2-3 tygodni)

Whptata srodkéw do spdiki, zrealizowanie inwestycji




CO NAS WYROZNIA
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nie udajemy inwestowania w start-upy, inwestujemy i akceptujemy
ryzyko zwigzane z realizacja takich projektow

réznorodne narzedzia wsparcia skiadajace sie na kompletng oferte
(fundusze, prywatni inwestorzy oraz akceleratory dla pomystow
wymagajacych prac przygotowawczych)

prowadzimy nadzér spotek i doradzamy im, ale nie zarzadzamy nimi
wspieramy spoiki portfelowe nie pobierajac za to optat — tworzymy
modele finansowania dalszego rozwoju biznesu, aplikujemy o srodki UE,
wspieramy i doradzamy w zakresie strategii rozwoju biznesu oraz w
kwestiach podatkowych

tworzymy sieci wspotpracy z inwestorami, partnerami biznesowymi oraz

spotkami portfelowymi
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WADY I ZALETY ZEWNETRZNEGO =2
FINANSOWANIA FIRMY

Zalety:

Zdecydowanie lepsze postrzeganie spdiki (zwilaszcza przez duzych
klientow, instytucje finansowe)

Wsparcie w zakresie finanséw, ksiegowosci, rozliczen fiskalnych,
Wsparcie ptynace z grupy kapitatowej od innych spoétek portfelowych,
Wsparcie w zakresie dalszego pozyskiwania kapitatu — srodku z UE, New
Connect, gietda itd.

Wsparcie w zakresie biezgcego funkcjonowania firmy

Mozliwos¢ wsparcia w zakresie zarzadzania spotka przez dodatkowego

menagera

Wady:

Oddanie czesci kontroli nad spotka w rece inwestora,

Przejrzystos¢ w zakresie wydawania srodkéw z inwestycji




3

JAK SIE PRZYGOTOWAC DO sarus
ROZMOW Z INWESTOREM I DO |
PROCESU INWESTYCYINEGO

Czy rzeczywiscie potrzebuje inwestycji — rzetelna analiza finansowa i
analiza potrzeb projektu

Przygotuj opisu projektu / biznes planu i nastaw sie na kilkadziesiat
trudnych pytan od analitykow

Zgromadz kluczowe osoby dla realizacji projektu (jesli takie, poza Tobg
Ssg wymagane), znajdz tez specjalistéw: prawnika, analityka, z ktérych
pomocy w razie potrzeby bedziesz mogt skorzystac

Wybierz kilku inwestorow, z ktérymi chciatbys wspdipracowaé, sprawdz
ich profile inwestycyjne, zadbaj o umowy o zachowaniu poufnosci,
dowiedz sie o specyfice inwestowania przez danego inwestora

Okresl najwieksze wartosci swojego projektu i pozbieraj argumenty

Uzbréj sie w cierpliwosé

NAJCZESTSZE BLEDY SATU
POPELNIANE W PROCESIE
POSZUKIWANIA INWESTORA

Podawanie w biznesplanie informacji niezgodnych z prawda,
niedoszacowanie lub przeszacowanie analizy, brak uzasadnienia
przyjetych zatozen,

Brak przyjetego harmonogramu realizacji projektu (sa min zysku i 50%
zdobytego rynku, ale nie ma pokazanych sposoboéw jak ktos zamierza
to zrealizowac)

Brak konsekwencji i determinacji w dziataniu projektodawcow, staba
zdolnos¢ adaptacji do zmieniajacych sie warunkéw na rynku
Traktowanie zrealizowanej inwestycji nie jako start, ale jako mete
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CASE STUDY

Projekt internetowy - skazany na sukces czy porazke?

+ Idea projektu - Lifestylowy portal internetowy dla tzw. mezczyzn
sukcesu w wieku 20-40 lat, reprezentujacych klase $rednig i zamozng

« Zawartos¢ portalu - bezptatny, stale uaktualniany, dot.
motoryzacji, mody, zdrowia, rozrywki, sportu, biznesu, kariery
zawodowej, zycia seksualnego itd., wzbogacony o samodzielnie
dostarczany content telewizyjny

+ Model biznesowy - réznorodna reklama internetowa, w tym w

contencie telewizyjnym

SATUS

CASE STUDY

Portal spotecznosciowy - zrodio wielkich milionéw czy nedznych

groszy

+ Idea projektu - portal spotecznosciowy dla fanéw sportéw motorowych
+ Content portalu:
» wysoki jakosciowo, czesto unikalny, ale z ptatnym dostepem,
» o charakterze powszechnym, dostepny w wielu innych miejscach w
Internecie, bezptatny,
* Grupa docelowa:
+ (wezsza) Skupiamy sie na prawdziwych fanach, ktéorym oferujemy content
profesjonalny, ale po wykupieniu abonamentu
» (szersza) Skupiamy sie na kazdym uzytkowniku, najwazniejsza jest masa
* Model biznesowy:
« Zarabiamy na abonamentach,

« Zarabiamy na reklamach internetowych




SATUS

CASE STUDY

Innowacja produktowa na nasyconym rynku

+ Idea projektu - produkcja kilku (zaprojektowanych wg wtasnych
pomystoéw) urzadzen elektronicznych, stanowigcych konkurencje dla
juz istniejacych produktéw na rynku, ale odznaczajacych sie pewng
innowacyjnoscig produktowg, podobny poziom cen

« Rynek - uksztattowany, o dos¢ duzym juz nasyceniu produktow,
tendencje wzrostowe, ale tylko kilka % r/r, z 3 firmami
kontrolujacymi 70% rynku

+ Model biznesowy - samodzielna produkcja i sprzedaz urzadzen w

oparciu o wlasny dziat sprzedazy, ale nowopowotany

SATUS

DZIEKUJE ZA UWAGE

Dominik Dtugosz
ddlugosz@satus.pl
tel. 515 124 777
012 294 72 15




